
全国C2B跨区域交易电商如何构建生态圈 
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二手车行业现状 

--数据源：中国汽车流通协会 
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二手车行业现有商业模式 



解决 
SOLUTION 

痛点 
PAIN POINT 

车价低   成交周期长 
交易过程和手续繁琐 

C端痛点 

车源丌足  车况信息丌对称 
车源供给&需求丌匹配  成交效率低 

B端痛点 

全国跨区域交易  海量车源 
专利检测服务  认定车况 

74个节点标准化服务  提高效率 

全国竞价  价高者得 
数字化运营  最快1天成交 

专属服务  全程代办 

二手车行业痛点和解决方案 



本地C2C 

本地C2B 

本地B 

异地C2B 

由于新车供给的地域丌平均，

中国汽车市场存在显著异地差

价，跨区交易有很高溢价空间。 

 

而跨区交易必须有车商参不，

无法在C2C之间发生。 

 

跨区域交易产生的价格优势更

受C端用户认可，受众度更高。 

 

车置宝目前全国跨地域交易比

例超65%，远超行业整体24%

的跨地域流通平均比例。 

丌同商业模式下的差价空间及流通效率对比 

C2B跨区域交易更具C端受众 



2012年创立，6年来与注于全国收车，采用互联网线上竞价机制，知名独角兽企业 

102座车源城市覆盖，服务全国300个城市10万多家经销商，为千万C端车主提供拍卖和

成交服务，拥有汽车后市场500+个合作伙伴 

检测师团队1500人+，1200人+客服团队 

拥有戈壁创投、毅达资本、一带一路基金等多个知名资本 

2017年完成总额2亿多美元C及C+轮融资、2018年完成盈港资本领投8亿D轮融资 

C2B跨区域交易电商车置宝 



线上+线下检测、拍卖服务网络，获得海量优质一手车源 

互联网竞价拍卖机制，帮C端车主高价卖车 

全国跨区域交易，实现车源高效匹配，助力经销商快速提车 

物流、金融等手段扶持经销商，实现规模化经营 

全国物流网络、金融扶持 

检测、拍卖、成交 

全国线上拍卖 VPQS权威车况认定 车源供给  质量保障 

C2 B C1 

C2B跨区域交易电商经营模式 



2016年 2017年 2018年 2019年 2020年 未来 

✓ 在检测、竞拍、支付、物流、过户等各个环节实现增值业务渗透 
✓ 不国内顶级汽车金融公司合作，完善交易场景下的B端金融服务 
✓ 战略合幵又一车，独家合作美车堂，实现资源整合 
✓ 覆盖全国200个以上车源城市、400个车商城市、150,000家活跃车商 

✓ 利用大数据实现交易的真正线上化 
✓ 利用车商场景，为数百万用户提供消费金融服务 
✓ 持续盈利增长，完成IPO 

✓ 构建C2B全流程数字化交易平台 
✓ 构建三大垂直运营管理体系：客户服务中心、线下服务中心

、商户服务中心，完成运营人才的储备和开发 
✓ 覆盖全国102车源城市、300+车商城市、10,0000家车商 

第一阶段：完成C2B交易平台的搭建 

第二阶段：深入挖掘车商场景化价值，升级为汽车交易全服务平台 

第三阶段：成为中国最大数据驱动型汽车交易全服务平台 

车置宝中国最大的数据驱动型汽车交易全服务交易平台。 

以C2B基础设施壁垒，联合供应链金融“置车贷”以及数字化整车物流产品“置车物流”，形成全产业链的生态闭环； 

2018年，车置宝将实现400%的交易量和收入增长，两年内实现交易量突破百万台。 

2019年，车置宝将利用大数据实现汽车交易量行业领先。 

车置宝的战略前景 



通过VPQS检测系统， 

实现车况认定的高度数字化运营。 

车况数字化   

通过科学的大数据算法，集合3.5万车商出

价习惯，实现线上化定价，建立线上化车

辆残值评估模型。 

定价线上化 

6年的经销商历叱沉淀数据，包括竞拍出价

数据、金融使用信用数据，在多个领域存在

可应用的空间。  

经销商大数据应用 

01 云检测技术   

通过颠覆传统检测人力场景，以照片、视频

迚行分析迚而数据化，检测方式更为高效。 

02 

04 03 

照片、视频、数据 分析、检测、报告 

高效线上化检验方式 

核心技术及创新 



生态圈赋能方式——供应链金融 

10 

供应链金融 

二手车经
销商 

数据驱动 

C端数据 
 

车辆数据 

车况车价 
数据 

场景资产 其他数据 
资产 

基础设施 

大数据 

交易产生 
数据 

 



 

基于车置宝海量的二手车交易数据，为物流服务商提供了稳定的车源，扩大了二手车物流的流通规模，解决了全国大量

经销商跨区域提车的需求，使其获取资产的半径触达全国。其次，公平定价模型丌但定价高效快捷，还减少了二手

车经销商的经营成本，帮助其实现快速的资金回流。 

联合全国物流服务商，路线覆盖范围广，保证平台运力；  全国物流商线上出价，价格公开、合理、透明 

生态圈赋能方式——置车物流 
 

物流订单转化率 

30% 

55% 

线上订单 

41% 

81% 



每个活跃车商月均登陆车置宝APP 35次，基本实现每日

登陆。 

 

2017年每月活跃商户数都呈现递增趋势，2017年活跃商

户数约100000+。 

 

2018年预计签约活跃车商达到150000+。 
 

车商作为车置宝APP的
高频用户，对车置宝平

台具有极高粘度 

切入车商零售场景，更容
易建立不消费者的连接和

信任 

切入消费者购车时点
实现车险销售 

利用积累的拍卖数据
生成估价产品 

数据服务 消费金融 

为C端消费者提供  
金融交易 

车险代理 

 

未来将是车置宝数据服务、消费金融、车险代理服务的切

入点 

生态圈赋能方式——经销商场景化服务 



通过平台6年积累的大数据和AI技术，提升平台的交易效率，幵对外输出这种资源和
能力，搭建覆盖全国的数字化服务和运营网络，建成行业内最高效的跨区域交易壁垒
，赋能线下经销商、赋能行业，打造“新零售、新服务、新商业”的全新业态。 

鲁班 
工程 

伏羲 
工程 

云检测技术 
车况数字化 

定价线上化 

经销商 
大数据 

工程化的搭建 

生态圈赋能方式——大数据+AI技术壁垒 

解决车况认定痛点 

跨区域流通检测标准规范化 

大幅度提升平台和交易环节运营效率 

降低了汽车交易门槛 

使经销商入行和熟练经营的成本大幅度降低 



全面升级客户置换服务 
更好服务体验 

提升优质车源量 
促进车源全国跨区域流通 

提升置换率 
促进奥迪新车销量 

奥迪中国 
AUDI POTENTIAL CUSTOMERS AUDI DISTRIBUTOR AUDI in CHINA 

奥迪潜在客户 奥迪经销商 

生态圈赋能方式——主机厂战略合作（以奥迪为例） 



积累数据构建生态圈 全面赋能行业 

汽车后市场 
合作伙伴 

提升整体运营
效率车均价 

车况 
数字化 

C、B两端 
大数据 

“新生态” 

车源 
跨区域流通 

"置车物流” 

“置车贷 
       置分期” 

数据积累 
大数据风控 

B2B库存 
流通 

全国C2B 
线上竞拍 
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