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一、二手车有形市场现状及特征
Ø 作为中国二手车交易服务生态链中的主力军，二手车有形市场在目前及今后扮演着不可替代的角色，

拥有牢固的市场地位。

Ø 面对多元参与者的加入和消费习惯的转变，在自身升级过程中所需要的自带能量稍显不足，体现在：
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Ø 为驻场商户提供的资源和服务往
往停留在传统的项目上，注入新
资源、创造新商机、把握新趋势
的能量不足。

Ø 地方政府的规划和城市功能区的
划分，土地成本的压力，让市场
逐渐远离城市中心，对优势车流
和客流的吸引力逐渐下降，传统
的地理位置优势不再明显。

Ø 实力较强的品牌连锁主体逐渐
开始独立运作，与传统市场开
始作切割。

Ø 获取优势车源和渠道能力不足，随
着新车经销商集团加大管控力度，
市场和商户获取优质车源的原始方
式发生变化，难度加大。

Ø 分处于各城市一隅，市场之间横向联合，异
地合作的进展和效果不明显，无法实现二手
车大流通的真正价值。



二、助力市场升级，四大能量储备

平台的市场定位：只服务于B-B，不做C端，不与商户抢车源，不与

市场争渠道，只做赋能链接，共享增量收益。



2.1-平台的能量储备之一——优质的二手车资源注入

拥有来自于流通协会会员核心经销商集团和主力经销商的优质二手车置换
车源，战略合作伙伴的数量不断增加，合作更加深入。

........



2.2-能量储备之二——为各市场会员提供高效的拍卖平台和服务

借鉴美国美翰拍卖优势和体系，进行汉化改良，形成了车道拍、线上线下
同步拍、即时拍等适用于不同场景的产品，以公开透明的方式高效的将最优质
的二手车注入到市场及B端客户中。

汽车街上海
浦东拍场-车道拍

美国美翰
车道拍现场

汽车街—上海
二手车交易中心

汽车街—祥龙博瑞
大集



拍卖会
10月23日

汽车街—上海二
手车交易中心

9月26日
汽车街—深圳
大昌行&广汇
汽车

9月16日
汽车街—祥
龙博瑞大集

参拍台数 87 58 72

成交台数 75 50 67

成交率 86.2% 86% 93%

参拍商户
组数

240余组 47组 260余组

累计出价
次数

1497次 404次 1316次

2.2-拍卖成交案例



2.3-能量储备之三——检测评估系统，提升市场经营效率和管控线索的能力

高效专业的EQS检测工具和ADMS评估定价系统，在经销商门店和拍卖中心
以及交易市场不同的场景中得到了很好的验证，系统有很强的自我学习功能和效
果，车况检测快速准确、估值评价相对客观，有较强的说服力和议价定价能力。

ADMS
评估定价系统

EQS
检测系统



2.4-能量储备之四——扩大市场的影响力，市场会员之间加深合作，助力

二手车大流通格局的形成

分布于国内主要城市的汽车街拍场及
会员是汽车街重要的能量储备，这些拍场、
会员和各地二手车市场之间有效联合，产
生聚合效应，在同一检测标准、同一品质、
同一交车服务的支撑下，让客流、车流、
资金流，这三者之间很难统一起来的交易
痛点问题，得到了有效的背书和解决，能
够将输出地市场和输入地市场之间的势能
落差，实实在在的转化成滚滚洪流般的车
流和资金流，真正凸显二手车异地交易所
能带来高溢价的增值收益。



三、赋能合作伙伴，携手共赢，共创美好愿景

发挥汽车街EQS检测和ADMS评估系统的优势，提升二手车
市场对车源线索和客户数据收集、管理的能力，做好应对未
来竞争的充分准备。

盘活存量车源，在同一标准和同一背书的支撑下，打通跨区域
流转中的主要关节，持续改善存量车源的周转速度和交易半径，
共同创造二手车大流通的交易场景和未来价值。

注入新鲜的优质车源，大大增强驻场商户获取优质车源的能
力，增加商户盈利，增强市场对商户的吸引力和管控力，创
造更多增值业务的机会和价值。



汽车街所储备的能量，同各地二手车有形市场原有优势和升级需求之间存
在着完美的契合度，让最优质的二手车车源，进入二手车交易市场这一
最佳交易场景，赋能驻场商户，在汽车经销商集团和二手车有形市场及
商户之间架设一座虹桥，这就是汽车街清晰的服务定位和合作方向。

让我们广大的会员在中国汽车流通协会的引领下，手拉手，抱成团，能量
互通，资源共享，共同携手跨进中国二手车发展新的阶段！



微信公众号 汽车街APP
谢谢！


